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LA MARCHA
ES NUESTRA VOZ

13 de Julio - 17 HS.

Todos a la Plaza
CONGRESO

www.familiasargentinas.org.ar

Argentinos:

Queremos invitarlos a todos a participar activamente de una marcha masiva para demostrar que
estamos en contra del proyecto de ley que quiere legalizar el matrimonio y la adopcién para parejas
homosexuales. Esta sera el 13 de julio alas 17:00 horas, en la Plaza de los dos Congresos. Es
realmente importante que cada uno este presente ya que es un tema que afecta a toda la sociedad
en su conjunto. Avisen a sus amigos, familiares, compafieros de estudio y de trabajo, grupos de
oracién o de deporte, etc.; que no falte nadie!!

Por nuestros hijos (presentes y futuros), por los nifios que estan en adopcién y por el tipo de familias
gue queremos formar: Sumense a defender los valores del matrimonio y la familia y las diferencias
entre el hombre y la mujer. No importa que posicidn politica tengan, ni de que religiébn sean, somos
todos ciudadanos argentinos!!

Convoca: Familias argentinas.

Mail: fliasargentinas@gmail.com




GANADERIA

EL DRAMA DE NO PODER VOLVER

A causa de la gran sequia sufrida a fines del
2008 y principios del 2009, y a la falta de renta-
bilidad, una gran cantidad de productores
agropecuarios, dedicados a la cria vacuna, tu-
vieron que vender toda su hacienda.

Rodeos enteros se cargaron para ser faenados
al frigorifico. El productor al ver que sus vacas
se morian, por la falta de pasto, no tuvo otra op-
cion que vender todas sus vacas a precios que
rondaban entre los 300 y 500 pesos por cabeza.
Hoy esas mismas vacas se estan pagando en-
tre 2.500 y 3.000 $/cabeza, con lo cuél ya le es
imposible reponer la pérdida sufrida para recu-
perar su stock.

Muchos criadores de cepa, y en especial peque-

i3\ Banco Franceés

Los productos y servicios que mejor se adaptan
a las necesidades de su campo

2 Furorsce Buanos ARes

Agro
Lineas especiales para Ganaderia.

« Financiacion de Ciclos Ganaderos:
- Cria, recria, invernada.
- Feedlot.
- Compra de reproductores.
- Retencion de vientres.

- Financiacion de pasturas, verdeos y mejoras. de insumos.

* Convenios Especiales:
- Financiacién de equipos y maquinaria agricola.

filos productores, que dedicaron toda su vida para
armar un rodeo de vacas, de un plumazo se que-
daron afuera o fueron expulsados del negocio,
sin tener la posibilidad de volver.

Toda esa gente con vocacion ganadera, y que
perdio todo, hoy se encuentra perdida, tratando
de ver como seguir su vida fuera de su ambien-
te laboral. Para cualquier persona, que siempre
se dedico a trabajar en el campo, y que de re-
pente queda excluido, le cuesta mucho insertar-
se en otra actividad que desconoce.

Como consecuencia de esto, todos esos cria-
dores expulsados, alquilaron sus campos y
migraron hacia los grandes pueblos o ciudades,
abandonando sus
casas y despo-
blando los cam-
pos, las escuelas,
parajes, peque-
fios pueblos, pro-
fundizando el pro-
blema de la con-
centracion de la
gente en las ciu-
dades.

El gobierno en
vez de estar dan-
do subsidios que
no sirven para
nada, deberia vol-
car esa plata para
dar créditos blan-
dos a los peque-
flos productores
criadores, para
recomponer su
stock y dejarse de
meter en el mer-
cado de la carne,
para que haya
rentabilidad vy
previsibilidad.
Con esas dos co-
sas, el productor
luego se las arre-
gla solo.

*Tarjeta Agro de Banco Francés:
- Tasa Cero: consultar por convenios especiales

- Financiacion para ciclos agricolas, insumos,

‘g))agroacﬁva
2010

Agropo
Banco Oficial AgroAcnva 2010

Para mas informacién escribanos a
agro@bancofrances.com.ar o ingrese en www.agrofrances.com.ar

repuestos, compra de reproductores y equipos.
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CONSULTAR CONDICIONES, VIGENCIAS Y FORMAS DE DEVOLUCION EN WWW.AGROFRANCES.COM.AR. LOS ACCIONISTAS DE BBVA BANCO FRANCES S.A. LIMITAN SU RESPONSABILIDAD A LA

INTEGRACION DE LAS ACCIONES SUSCRIPTAS. LEY 19550 LEY 25.738.
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Pub. Norte / A. staric

LA VENTAJA DE LO PREDECIBLE

Con los Reproductores de Pedigree y Puro Registrado usted
obtiene confiabilidad y precision en los resultados buscados.

© (2 ASOCIACION ARGENTINA CRIADORES DE HEREFORD
g §  Manuel Obarrio 2948 (C1425CQB) Buenos Aires - Tel./Fax: (011) 4802-1019 (Rotativas) - info@hereford.org.ar

ALFASAL

COMPLEMENTOS MINERALES

¢ Premezclas Minerales: Cria - Recria - Feed-Lot
¢ Nucleos Vitaminico Minerales
¢ Formulaciones a Pedido

¢ Asesoramiento Nutricional

Mejor nutricién para mi,
Mayor produccion para Usted.

Av. Corrientes 3169 Piso 12°

L IN E X (1193) - Capital Federal
A Lin. rot. / Fax: (011) 4862-0043
Svo " ?—mail?);li(nex@?alinex.com.ar



PARA EL MEJOR CAMPO...
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San Martin 845 4° piso “0” (C1004AAS) - C.A.B.A., Argentina.
Tel./Fax: (011) 4515 0715 / 18 | info@buffaloseeds.com.ar




GANADERIA

NEGOCIO DE LA VAQUILLONA PRENADA

Hace unos afios era negocio alquilar campo,
recriar terneras, darles servicio a los 15 meses
y venderlas como vaquillonas prefiadas. Era una
manera interesante de crecer en cantidad de
vientres, porque luego con el producto de la ven-
ta, uno podia comprar dos terneras y comenzar
nuevamente el ciclo con el doble de animales.
Hoy a pesar de tener un buen precio, la venta
de vaquillonas prefiadas sigue sin ser negocio,
o0 al menos mucho menos interesante que an-
tes.

Es un negocio facil de hacer y sencillo de mane-
jar. Se asemeja a una invernada de novillos a
campo.

Para lograr que este negocio sea rentable hay
que cumplir los siguientes pasos:

1) Comprar terneras sanas y de un kilaje tal que
permita llegar, con el pasto que tenemos, al peso
de servicio correcto, para lograr que todas las
terneras, antes de comenzar el servicio, hayan
llegado a la pubertad, tengan ciclos estrales nor-
males, para lograr un alto porcentaje de prefiez.

2) Implantar verdeos o fertilizar pasturas o bue-
nos campos naturales, para obtener buena oferta
de pasto y asi lograr buenos aumentos de peso.

3) Asegurarse de tener una buena pastura o
campo natural para darles cuando comiencen el

servicio.

4) Incorporar al servicio toros aptos para esa
edad. Una alternativa interesante, cuando se
alquila campo para realizar este negocio, es al
quilar los toros. De esta menera se evitan
prefieces por robo y tener que alquilar un peda-
zo de campo para mantener los toros, ademas
de todo el trabajo que eso implica.

5) En lo posible darles una suplementaciéon de
60 dias previa al servicio, para aseguarse de que
la gran mayoria de terneras lleguen a su puber-
tad y al peso 6ptimo de servicio.

6) Aplicar un buen plan sanitario. Que nos les
falte nada.

7) En lo posible comprar terneras de un mismo
pelaje. Eso ayuda a poder venderlas mejor.

8) Hoy para poder tener una persona fija, hay
que tener escala, ya que impacta muy fuerte en
los costos. Lo ideal seria compartir una persona
con otro o varios vecinos, para que recorra.

9) Hoy el costo de los viaticos puede ser muy
pesado, si el negocio no tiene escala. Hacer
1.000 km mensuales para ir a ver pocas
vaquillonas, impacta mucho en los costos. Y no

Gastos Total IVA
Alguiler del campo (65 kg x 6,25 $/kg INML x 180 ha) $ 70.938,00

Compra terneras (270 cab x 200 kg/cab x 7,8 $/kg + 5% de gastos) $442.260,00| $46.437,30
Personal (13 meses x 1700 $/mes + 38,6% cargas sociales) $ 30.628,00

Sanidad $ 12.587,94 $ 2.643,47
Fertilizacién CN (10 litros/ha x 3 U$S x 3,97 $/U$s x 180 ha) $21.438,00) $2.250,99
Pulverizacién fertilizante foliar $9.000,00{ $1.890,00
Alqguiler de toros ( 8 toros x 500 kg de novillo de 430 kg x 6,80 $/kg) $27.200,00) $5.712,00
Suplementacion grano de maiz (60 dias x 2 kg/cab x 270 cab x 0,50 $/kg) $16.200,00| $3.402,00
Viaticos $10.000,00

Total $640.251,94| $62.335,76
Ingresos Total IVA

230 vaquillonas prefiadas x 2700 $/cab - 7% de gastos $577.530,00{ $ 60.640,65
14 terneras rechazo preservicio $24.897,60| $2.614,25
26 vaquillonas vacias rechazo $45.700,20] $4.798,52
Total ingresos $648.127,80| $ 68.053,42
Saldo $ 7.875,86 $5.717,66
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digamos si le cargamos todos los costos reales
del auto.

10) Este negocio tiene la desventaja de caer su
rentabilidad cuando sobran vientres o no hay
interés por ellos, por falta de rentabilidad. La
gente muchas veces le escapa a comprar
vaquillonas prefiadas de 15 meses. Por eso hay
que hacerlo bien.

Si observamos el primer cuadro podemos ver
que el saldo del negocio, con una carga de 1,5
terneras/ha, con un 90% de prefiez, con fertili-
zacion y suplementacion es levemente positivo.
En el segundo cuadro, sacando la fertilizacion y
la suplementacion el resultado se hace negati-
VO.

En ambos casos el IVA no impacta negativamen-
te, porque da a pagar (débito)

Conclusiones

Por querer abaratar costos, en el especial los
de alimentacién, se corre el riesgo de no llegar

al peso 6ptimo de servicio, y a que las vaquillonas
no ciclen normalmente durante el servicio, con
lo cudl los resultados de prefiez pueden ser
mediocres. La buena alimentacién en este tipo
de negocio es basico.

Las vaquillonas prefiadas siguen estando bara-
tas en relacion al costo de la ternera. Normal-
mente esta relacion es de 2 a 1. Hoy esa rela-
cion es de 1,73 a 1 (terneras:vaquillonas prefia-
das). Hoy las vaquillonas prefiadas deberian va-
ler 3.100-3.300 $/cab.

El alquiler sigue siendo caro en kilos de carne
por hectarea, para la carga que admiten los cam-
pos con solo campo natural. Habria que armar
un esquema forrajero para tener una carga de 2
terneras/ha, pero esto en general no se logra
por el poco tiempo que duran los contratos.

Si no se tiene escala, los viaticos y el personal
impactan fuertemente en forma negativa.

Creo que mientras este negocio no sea renta-
ble, el crecimiento de vientres a nivel Pais va
ser dificil.

Gastos Total IVA
Alguiler del campo (65 kg x 6,25 $/kg INML x 180 ha) $ 70.938,00

Compra terneras (180 cab x 200 kg/cab x 7,8 $/kg + 5% de gastos) $294.840,00] $ 30.958,20
Personal (13 meses x 1700 $/mes + 38,6% cargas sociales) $ 30.628,00

Sanidad $8.391,96 $1.762,31
Alquiler de toros ( 6 toros x 500 kg de novillo de 430 kg x 6,80 $/kg) $20.400,00| $4.284,00
Viaticos $10.000,00

Total gastos $435.197,96| $ 37.004,51
Ingresos Total IVA

145 vaquillonas prefiadas x 2700 $/cab - 7% de gastos $ 364.095,00{ $38.229,98
9 terneras rechazo preservicio $16.005,60) $1.680,59
26 vaquillonas vacias rechazo $45.700,20] $4.798,52
Total ingresos $425.800,80| $ 44.709,08
Saldo -$9.397,16 $ 7.704,57
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Encontra debajo de |a tapa de tu balde el nimero ganador!!
Bases y condiciones en www.hiotay.com

BIOTAY S.A.

Tel.: 03327 - 44 4567
www.biotay.com / info @biotay.com

Ruta 41 y calle 237 - (7223) Gral. Belgrano Buenos Aires - Arg - Tel. (02243) 452492 / 455139



En Noviembre...

i GRAN OFERTA !

Pluviometro irrompible NOSSO
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Cop-F5c00  SEMILLAS - AGROQUIMICOS
SN FERTILIZANTES - HERRAMIENTAS

INSTRUMENTOS DE MEDICION Y CONTROL
METEOROLOGIA - PULVERIZADORAS

AV. ANDRES ROLON 368 - SAN ISIDRO - P.B.A.
Tel/Fax: (011) 4892-0267 - info@semillasrural.com.ar

www.semillasrural.com.ar

PROGRAMA GEPSA® RANGE MEAL

PARA LA SUPLEMENTACION SOBRE FORRAJES MADUROS, DIFERIDOS Y RASTROJOS DE COSECHA.

Libere la energia
que guardan sus pasturas

Atencién al Cliente:
Pilar - Cardoba - (03572) 473000
Segui - Entre Rios - (0343) 4880369/ 14

Pilar - Buenos Alres - (02322) 4322837
Trengue Lauquen - Buenos Aires - (02391) 425584
Infodgepsa com * www.gepsa.com




FRUTAS EN ARGENTINA: LA FRUTA EN EL «<HABLAR» DE CADA DIA.

Autor; Eugenio Abella, Lic. en Administracion, Posgrado en Agronegocios y Alimentos.

Cuantas veces escuchamos la Frase «Deja de
mandar fruta»... «<Menos calorias que una man-
Zzana»... etc. Todas estas frases tienen su senti-
do cultural y su razén de ser en su contexto.
Todas estas frases sacadas del mundo de la fruta
no son mas que metéaforas utilizadas a diario para
describir situaciones culturales.

«Deja de mandar fruta» cominmente utilizada
cuando alguien esta diciendo cosas sin sentido.
En época de cosecha, cuando la fruta esta, se
tiene que comercializar rapido porque luego pier-
de su madurez. Esto obliga al productor a man-
dar todo lo que tiene a medida que la cosecha.
Al principio manda lo mejor que hay, mas lue-
go... cuando ya se despachd lo mejor... se man-
da cualquier cosa. Es comun escuchar el grito
del puestero en los mercados centrales... «deja
de mandar fruta» para frenar la recepcion de
mercaderia sin calidad ni valor comercial.
«Menos calorias que una manzana» utilizado
cada vez que quieren demostrar que un produc-
to es sano. Porque se compara con una manza-
na? Porque no un durazno? O una naranja? Toda

son igual de sanas. Pero solo la manzana es
facil de llevar, no se pela y ademas no contami-
na. (Esto es para vos, yogurt, que con tu envase
de plastico ensucias el planeta)

«Ese flaco se cree un banana»... un banana???
Cudl es la fruta que mas se vende en una verdu-
leria? Cudl es la fruta que mas se consume en
el mundo? La banana es la estrella de la frute-
ria. Con poco margen y con mucha rotacion, es
la fruta con mayor rentabilidad. Una persona que
se cree lo mejor, llevandolo a una verduleria, es
un banana.

Otras frases fruteras:

Cuando algo es facil... «Esto es una uva» Culti-
var vid no es nada facil

Cuando alguien tiene mala cara ... «Chuspaste
un limon?»

Cabeza grande... «Melén... Sandia»

No tengo plata...»No tengo un Mango»

Para las mujeres... celulitis «Piel de naranja»
Mas alla de su aspecto, la naranja no contribuye
en nada con la celulitis.

12 Inc.P.A. EmiLIO VERNET
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. TEC-METAL

Av. ADER 230. BOULOGNE

1’(‘ TEL/FAX: 4763.9091

, "5’<<\ www.tec-metal.com.ar
tecmetal@tec-metal.com.ar
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ELECTRICO
PERMANENTE

ELECTRICO =
SEMI-PERMAN. ROBUSTO

ECONOMICO

E I_ E CT RO INCOMBUSTIBLE

CORRAL-FEEDLOT MODERNO

soluciones
a corral

FEED-PLAST

COMEDEROS , BEBEDEROS
Y PISOS PLASTICOS

Evita costosas inversiones previas.
Se instala rapidamente

Fertiliza con orina y el bosteo
Evita el deterioro del suelo

Su superficie es higiénica y atoxica

www.feed-plast.com.ar
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